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Zakres oceny Wniosku:

Ocena Whniosku obejmuje cztery gtdwne obszary merytoryczne. Kazdy z nich oceniany jest
na podstawie szczegétowych kryteridow i zestawu pytan pomocniczych. Kazdemu obszarowi
przypisana zostata maksymalna liczba punktéw oraz minimalna liczba punktéw niezbedna

do uzyskania oceny pozytywnej.

1) Potencjat Wnioskodawcy
Maksymalna liczba punktéw: 15
Minimum punktowe: 10
Ocenie podlega:
e wyksztatcenie, doswiadczenie, wiedza, kompetencje i umiejetnosci niezbedne do realizacji
przedsiewziecia,
e posiadane zasoby witasne (lokale, sprzet, transport, urzadzenia),
e stopien przygotowania do rozpoczecia dziatalnosci (dziatania wykonane przed ztozeniem

Whiosku).

a) Kompetencje i predyspozycje Wnioskodawcy

Czy uczestnik posiada wyksztatcenie odpowiednie do branzy, w ktérej dziata projekt?
Czy wykazano wiedze merytoryczng zwigzang z planowang dziatalnoscig?

Czy uczestnik posiada doswiadczenie praktyczne (zawodowe lub projektowe)?

b) Zaplecze i przygotowanie do wdrozenia projektu

Czy uczestnik posiada niezbedne srodki lub dostep do zasobdw (np. lokal, sprzet, transport)?
Czy wskazano partneréw, dostawcow lub wspotpracownikéw istotnych dla realizacji
projektu?

Czy wnioskodawca przedstawit dziatania przygotowawcze juz zrealizowane (np. badania
rynku, testy, szkolenia)?

Czy zaplecze techniczne i organizacyjne jest wystarczajgce do rozpoczecia dziatalnosci?



2) Pomyst na biznes — analiza marketingowa
Maksymalna liczba punktéw: 20
Minimum punktowe: 14

Ocenie podlegaja:

charakterystyka produktéw lub ustug,

e analiza klientow (segmentacja, potrzeby, sposéb dotarcia),
e analiza konkurencji i strategii konkurowania,

e analiza rynku i jego ograniczen (w tym bariery wejscia),

o sezonowos$¢, strategia promocji i kanaty sprzedazy.
Sprawdzana jest réwniez znajomo$¢ zagadnie marketingowych i realno$é przedstawionych
zatozen.

a) Przedmiot przedsiewziecia

Czy opisano, czym doktadnie zajmuje sie firma?

Czy jasno okreslono cel dziatalnosci (misje)?

Czy pomyst jest realny do wdrozenia w praktyce?

Czy przedsiewziecie odpowiada na konkretne potrzeby rynku?
b) Produkt / Ustuga

Czy produkt/ustuga zostata szczegétowo opisana?

Czy przedstawiono kluczowe cechy i funkcje produktu/ustugi?

c) Analiza rynku, klientow i strategii wejscia

Klienci i rynek

Czy okreslono grupe docelowg (segmenty klientéw)?

Czy opisano potrzeby i zachowania klientéw?

Czy przedstawiono analize rynku (wielko$¢, trendy, szanse)?
Czy zaprezentowano sposob pozyskiwania klientow?

Bariery wejscia na rynek

Czy wskazano prawne lub formalne przeszkody rozpoczecia dziatalnosci?
Czy uwzgledniono bariery technologiczne lub kapitatowe?

Czy oceniono site obecnych konkurentéw jako bariere?

Czy zidentyfikowano trudnosci w dotarciu do klienta?

Czy zaproponowano realistyczne sposoby pokonania tych barier?

Sezonowos¢ dziatalnosci

Czy okreslono, czy dziatalnosé podlega sezonowym wahaniom popytu?

Czy przedstawiono przyczyny sezonowosci (np. pogoda, $wieta)?



Czy oceniono wptyw sezonowosci na przychody i koszty?
Czy zaplanowano dziatania niwelujgce skutki sezonowosci?

Dystrybucja i promocja

Czy opisano kanaty dystrybucji (np. sklep, online, posrednicy)?

Czy przedstawiono sposoby promocji produktu/ustugi?

Czy zaplanowano dziatania marketingowe dostosowane do grupy docelowej?
Czy okreslono budzet na promocje lub Zzrédta finansowania marketingu?

d) Gtéwni konkurenci i strategia konkurencji

Czy przeprowadzono analize konkurenc;ji (kto, co oferuje)?

Czy okreslono, czym oferta rézni sie od konkurencyjnych?

Czy opisano strategie konkurencji (np. ceny, zasieg, promocja)?

Efektywno$¢ ekonomiczna przedsiewziecia
Maksymalna liczba punktéw: 15
Minimum punktowe: 10 punktéw

Ocenie podlega:

e racjonalnos¢ planu inwestycyjnego finansowanego z bezzwrotnego wsparcia,
e zgodnos¢ zakupow z dziatalnoscia,

e zasadnos$¢ cen w kontekscie wartosci rynkowej,

e kompletnos¢ i realnos¢ prognozy finansowej,

e zdolnos$¢ przedsiewziecia do utrzymania sie na rynku (minimum 12 miesiecy).

a) Racjonalno$¢ planu inwestycyjnego (dotacja)

Czy wszystkie zakupy finansowane ze wsparcia finansowego sg jednoznacznie i szczegdétowo
opisane?

Czy przeznaczenie wsparcia finansowego jest zgodne z profilem planowanej dziatalnosci i jej
realnymi potrzebami?

Czy podano uzasadnienia przyjetych cen (np. oferty, poréwnania rynkowe)?

Czy ceny jednostkowe zakupdw sg adekwatne do wartosci rynkowej (nie sg zawyzone)?

Czy w planie inwestycyjnym unika sie wydatkdw zbednych, nieuzasadnionych ekonomicznie?

b) Prognoza finansowa

Czy prognoza finansowa zawiera podstawowe elementy: przychody, koszty?

Czy przyjete zatozenia (np. liczba klientéw, ceny, koszty) sg realistyczne i dobrze uzasadnione?
Czy prognozy sg spdjne z wczesniejszymi informacjami we Wniosku (produkt, rynek,
konkurencja)?

Czy w prognozie uwzgledniono ewentualne ryzyka (np. wahania sprzedazy, zmienne koszty)?



4)

a)

b)

5)

a)

d)

e)

Operacyjnosc i kompletnos¢ Wniosku
Maksymalna liczba punktéw: 10
Minimum punktowe: 7 punktow

Ocenie podlega:

e sposob przygotowania dokumentu: jego jezyk, logika, spdjnosc,
e stopien szczegdtowosci i kompletnosc informacji,
o przejrzystosé i zrozumiatosc opiséw,

e kompleksowe ujecie wszystkich obszaréw dziatalnosci.

Przejrzystos¢, prostota, zrozumiatos$é zatozen

Czy Whniosek jest napisany prostym i jasnym jezykiem?

Czy poszczegdlne zatozenia s logicznie utozone i dobrze wyjasnione?

Czy uniknieto zbednego zargonu i skomplikowanych sformutowan?

Czy kluczowe informacje sg tatwo dostepne (np. wyréznione, podsumowane)?

Czy plan zawiera odpowiednig ilo$¢ szczeg6tow, nieprzetadowanych informacjami?

Kompletnos¢ opisu przedsiewziecia

Czy opis uwzglednia wszystkie kluczowe obszary (produkt, rynek, finanse, organizacja)?
Czy plan uwzglednia aspekty operacyjne i strategiczne?

Czy nie pominieto istotnych informac;ji?

Czy opisy sg spdjne i niesprzeczne?

Wskazowki koricowe dla Oceniajacych

Oceniajacy kazdorazowo uzasadnia przyznana punktacje w polu Uwagi/Komentarze,

jedynie w przypadku obnizenia oceny wzgledem maksymalnej wartosci punktowej w danym
kryterium.

Uzasadnienie powinno odnosi¢ sie do konkretnych elementéw Whniosku (np. brak spdjnosci
zatozen, niedostateczna analiza rynku, zawyzone koszty inwestycji, brak wykazania kompetenciji,
itp.).

Obowigzkowe jest sporzgdzenie opisu korncowego pt. ,UZASADNIENIE OCENY WNIOSKU”,
zawierajgcego co najmniej 5 zdan, ktdre syntetycznie podsumujg mocne

i stabe strony ocenianego dokumentu oraz wskazujg gtdwne powody uzyskania danej punktacji.
Uwagi Oceniajacego dotyczgce proponowanej kwoty wsparcia — opis w przypadku
zaproponowania wartosci mniejszej niz wnioskowana.
Opisy nalezy sporzgdzaé w sposdb rzetelny, obiektywny i merytoryczny, zapewniajacy mozliwosc
ich weryfikacji oraz zrozumienie przez Wnioskodawce. W zadnym przypadku nie nalezy

pozostawiac pustych pdl — jezeli dany zapis nie ma zastosowania, nalezy wpisa¢ ,nie dotyczy”.



